
STRUKTŪRUOTI KLAUSIMAI: KLAUSYMOSI GEBĖJIMŲ ĮSIVERTINIMAS

Nr. Klausimai Dažniausiai Kartais Retai

1. Ar klausaisi noriai?

2. Ar įdėmiai klausaisi kalbėtojo?

3. Ar įsiterpi į kitų kalbą / pokalbį?

4. Ar savo pastabas kalbėtojui išsakai kaip klausimus?

5. Ar stengiesi suprasti kalbos pagrindinę mintį?

6. Ar skatini kalbėtoją: šypsaisi, linkčioji ar kaip kitaip 
palaikai?

7. Ar stengiesi matyti pasaulį kalbėtojo akimis, net jei 
kalbėtojo idėjos ir elgesys prieštarauja tavo požiūriui? 

8. Ar pasakai, kad ko nors nesupratai?

9. Ar keli klausimus, kad įsitikintum, jog teisingai 
supratai?

Kaip manai, ar esi geras klausytojas? Kodėl?
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Ką tau reikėtų daryti, kad taptum geresniu klausytoju?
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